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伟华集团

伟华集团2013系列营销服务新政
☆“量身定制”信贷服务，客户可根据自身资金实力和还款能力，自由

选择借款额度和还款方式。“零首付”，“零利息”，超越需求，轻松起步。

☆“现挂户车辆抵首付”，不掏一分钱，新车开上路，保险费、附加费、

上户费都由伟华付。

☆“二手车信贷”，“汽车租赁”，更轻松更实惠。

☆“大库存”现车销售，天龙、欧曼、陕汽、大运，天骏、华骏……主

流车型备货充足，现订现提。

☆透明车价、公开信贷收费。各型车辆全市最低价、零利润平价销售，

无隐形条款，无模糊政策，算得见、摸得着的实惠。

☆意外事故帮扶，保险理赔款预借。

☆垫资续保，短期还款免利息，分期还付更轻松。

☆轮胎更换、车辆修理等大额营运支出紧缺，均可申请借款垫付。

☆信贷车辆转卖，提供二次信贷，卖家清净、买家利索。

为公司新营销策略喝彩

最近公司根据市场发展形势，审时度势实行了新的促销政策，给广大购车客户提供了最大

的帮扶力度，可以说这样一来既彰显了公司的实力，又接近了地气，深得各界有识之士好评。

尤其是对于那些急于致富，又苦于资金短缺的客户，使他们从中看到了希望，看到了曙光，增

添了信心。从三月份开始，每天来我公司咨询的购车客户不断增加，人来人往，熙熙攘攘，公

司上下呈现出一派兴旺、祥和的气氛。

我公司实施的多项促销政策，虽不能说前无古人，后无来者，但思路清晰，含金量高。所

倡导的各项实施方案，非常切合实际，非常深入人心，是一向明智之举。“零利息零首付”是

多么的激动人心，“不掏钱，少掏钱”帮你轻松跨入致富路，是多么地利民、便民。最大的亮

点莫过于售后服务：可为你代购附加费，代购保险费；在运营期间因资金缺欠，可为你代垫修

理费、轮胎更换费；特别是当部分客户发生意外事故后，可帮你预借保险理赔款，你若业务生

疏，无法提供善后资料，可为你提供保险理赔的全程一站式服务，帮广大购车客户在最困难的

时候，得到有力帮助，最快速度恢复车辆营运，再不会因肇事而被拖垮；同时公司还开展了旧

车评估贷款，二次赊销贷款，给广大购车客户指明了多种阳光大道。这一系列措施，深深地温

暖了广大购车客户的心，使他们觉得伟华永远是自己最坚强的后盾，最可靠的港湾。

尤其是最近公司散发的一、二季促销广告，文辞优美，措施得力，给广大购车客户传递了

极大地正能量，好似吃了一颗定心丸。我们全体员工，也为公司领导勇于创新改革、敢于承担

决策的魄力而感到骄傲自豪。

一个企业的发展立足于利润的积累。没有利润，要想做大做强，只能是一句空话。尽管近

二年来，由于受国内外诸多不利因素的影响，整体信贷规模有些下降，但我们通过深层次的挖

掘内部潜力，加快推进精细化管理，积极变革创新，严控经营成本，使得企业利润在有限的空

间内得到继续延伸，销售份额保持全市同行领先，主控全市消费信贷潮流。

当前党的十八大会议刚刚结束，新的政府机构相继成立，经济腾飞势在必行。常言说一年

之际在于春，一日之际在于晨，面对长此利好宽松的消费信贷环境，现在不作为，更待何时！

“东风不与周郎便，铜雀春深锁二乔”，晚唐诗人杜牧的此二句诗，正是当前形势的真实写照。

广大购车客户，千万勿失良机，人生难得一搏，该出手时就出手。“莫等闲，白了少年头”！

（营销部：张云亭）

信息◆简讯
※ 5月中旬，艾总携营销部申经理赴河南驻马店参观访问了大

力天骏专用汽车制造有限公司，受到热烈欢迎。访问期间，艾总介

绍了公司今年新开展的系列销售服务政策，以及企业未来发展战略

规划。并指出“天骏”是公司调整转型“自主购销”以来合作代理

的第一个品牌，因此必将尤为重视。他表示伟华完全有信心也有能

力将“天骏”品牌在陕北市场做开做大。“天骏”公司董事长吴三

刚对艾总的到访表示衷心的感谢，对伟华的实力和发展前景表示高

度认可，他坚信双方的合作将会进一步深化，共同向着更大的“双

赢”不断迈进。

※阳春三月，正值春耕之时，公司常务副总冯正忠率市场部紧

密地开展了“2013客户大回访”行动。此次回访行动一是对部分优
良客户进行回馈慰问；二是进一步宣传公司今年新的销售服务政策，

扩大影响力。活动所到之处，客户无不对公司的营销新政表示赞赏，

他们特别指出，公司此次提出的“意外事故帮扶”等售后延伸服务，

真正解决了道路运输经营者的后顾之忧，称赞“伟华”不愧为行业

的典范。当前，回访行动已涉足横山、榆阳区、绥德、吴堡和米脂

多个乡镇。

※从年初便开始设想，由市场部、营销部、财务部、办公室等

多个部门及公司主要领导亲自参与调研、推算的“伟华*车辆风险评
估系统”，终于在三月份初基本出炉。“车辆风险评估系统”对各

型车辆各个时期的折旧，以及车辆风险值评定制定了一套严谨的推

算方法，为公司信贷风险防控、二手车交易借贷等业务提供了科学

实用的数据参考。“车辆风险评估系统”现已广泛应用于公司销售

信贷、清欠、二手车交易等业务领域，它的形成和应用是公司走科

学化发展之路的一个重要里程碑。

※ 5月 12日，由公司主要领导、各用人部门负责人组成的大阵
容考核组，对公司近期登记的应聘人员进行了集中面试。通过面试

考核，两名优秀大学毕业生凭借踏实的作风和优异的表现脱颖而出，

被公司直接录用。截止发报，公司今年已为清欠部、业务部、财务

部、稽核部、市场部、办公室等多个部门，招聘大中专以上青年员

工近 10人。新血液新气象，这些有知识有朝气的青年人加入，将为
公司创新转型提供重要的理论、技能和精神保障，也为伟华向更高

层次发展打下坚实基础。

※“伟华集团销售经理培训会议”于 3月 20日在公司会议室胜
利召开。公司主要领导，各销售网点负责人，营销部相关人员参加

了会议。会议主要分析探讨了 2013年市场形势，以及公司发展战略
方向，并就新营销政策向各销售网点负责人进行了详细解读、培训。

艾总在会上作了重要讲话，他明确指示，各销售网点及公司营销部

不能用航母和小船比灵活，追求短线或单个利益，应充分发挥自身

品牌和规模效应，将科学规范化经营与客户真正需求最大可能地拉

近，通过不断创新改革，尽快步入一种良性发展轨道。

※ 4月 26日，公司组织召开了保险工作会议，各合作保险公司
负责人，公司主要领导及相关业务人员参加了会议。会议明确了公

司新的保险合作政策，并对肇事车辆汇报等一些具体业务流程进行

了进一步规范。这也是公司深入推进制度规范化管理的又一项重要

内容。

市场部工作简述

为满足公司发展需求，2012年 11月公司成立独立部门——市场部。
市场部成立以来，逐步开展工作，首先对公司上百辆拖欠月供车辆进行分类，并召集相关

人员进行分析，对不同清欠层次的车辆制定了不同的对策和处理办法，为清欠部门高效、简便

地工作奠定了基础。其次，销售是我公司的核心，接下来市场部围绕“销售”开展了一系列工

作：第一步，向市场调研，市场部人员向外界市场了解了行业动态，对各品牌、各种配置型号

车辆进行信贷风险详细评估，并公开了详细的评估数据，为销售人员提供了真实的参考数据。

市场部同时对公司二手车进行了信贷风险评估，市场价格调研，并提出相关美化车辆外形的建

议，有助销售部门销售二手车。

2013年 1月，在公司领导的倡导和引导下，市场部开始学习“汽车金融”的理念，将汽车
金融理念巧妙应运在我公司的运营上。市场部对“二手车信贷”、“保险理赔款预借”、“保

险购买帮扶政策”“车辆互保抵首付”等政策制定了详细规划和具体政策细则，各项计划和提

议，通过公司部门领导会议讨论，在领导果断的抉择下，公司开始实行了各项新的营销政策。

与此同时，市场部也辅助实行相关政策，如“保险理赔预借”的调查监控，肇事车辆的帮扶等。

截止目前我公司已向困难客户提供总计 56.2万元的资金援助，及时有效地帮他们走出经营困境。
市场部成立半年多来，各项工作逐步展开，职能作用逐渐明晰。随着公司发展的需要，将

进一步步入正轨，为公司各部门业务提升做好辅助工作，为公司的的发展起到更大地推动作用！

最后，市场部对于我们来说毕竟是一个新事物，在工作中如有不尽人意之处，或者因能力

有限不能让大家更满意之处，敬请批评指正，并恳请大家多提宝贵建议！（姬巧利）






